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家庭用品の輸入卸会社からスタートし、2000年頃から自社オリジナル食品の製造を開始し、

生活雑貨マーケットへの食品売り場を拡大してきました。

自社製品輸出及び、仕入商品の輸出も行っています。

取扱い商品：シーズニングソルト、ハーブミックスなど

国内取引先：サンクゼール 他

海 外：台湾、香港、フランス、 他



◆台湾取引先例
台湾の有名食雑貨店から独立したオーナーが、

家業の米の小売店からの脱皮をした店舗。

米とそれに関連する食品、家庭用品を中心に取扱う。

社長は米の専門家として、マスコミなどにも取り上げ

られている。

卸やレストラン向けなどの業務用卸にも力を入れてお

り、動きの良い菓子やジュース類なども扱う。添加物

使用の食品の取り扱いは基本的には可。



当社取扱い商品一例



台湾バイヤーからのキーワード

「Quality」 [Story] [History]

商品にはこの3つが必要である。
Qualityは当然の事だが、商品の背景 つまり
歴史的、地域の特色、原材料のこだわり などのStoryや
Historyによって消費者の共感を得る商品が必要である。

単に老舗であれば良いという事でなく、歴史の浅い会社であっ
てもきちんとStoryが語れる商品を求めている。



今回ご提案頂きたい商品

①賞味期限1年以上希望（少なくとも9カ月以上）

②規格書が完備している事 （製造工場をオープンにできる事）

③畜産品以外（肉エキスなども不可）

④常温商品

⑤トランス脂肪酸を多く含む原材料（マーガリンなど）を使用していないこと

⑥添加物などが台湾輸出可能商品であること。

（JETRO, JAFIA のHPなどで事前に調査の上、ご提案ください）

⑦”現在”台湾に輸出していない商品（以前実績あり・現在輸出無しは可）

⑧非食品については、キッチン・ダイニング関連商品



ご提案後のフロー

①シーズコアにてエントリーシートを基に審査

②審査通過商品についてシーズコアより台湾バイヤーへ提案

③バイヤーの反応により、メーカー様にサンプル、正式見積、規格書作成 依頼

④規格書の内容について追加質問など

⑤正式採用決定

⑥シーズコアとの国内取引契約

⑦発注

正式発注まで1年以上かかる場合もあります。
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