




弊社はこれまで海外販売のみを展開しており、
商 品 情 報 の 翻 訳 の コ ストな ど か ら、国 内 へ の
展 開 が で き ず にいました。導 入 後 は、国 内 モ ー
ルへの展開で、1 日の出品数が 10 点から 40 点
に増え、売上は約 3 倍に伸びました！一度登録し
た商品についても、出品工数が減りましたし、
価格設計の際も迷いが少なくなりました。

カタログ登録で同じ商品のスペック入力などが
省かれ、100 商品で 4 時間掛かっていた登録・
出品作業が 1.5 時間まで短縮されました。
出品数も上がることで、導入前の昨年対比でも
売上 140% アップで大満足ですね。



これまでリソースの問題から、複数モールへの展開
を諦めていましたが、導入後は、自社システムとの連
携がスムーズに行え、1 つの在庫を 4 つのモールへ
一括出品（併売）することができました。どんな商品
にも「売れる可能性がある」ことを実感でき、スタッ
フの自信に繋がりました。

一括出品・在庫連携が可能なので、出店モー
ル数も悩まず増やすことができました。
登録出品数も 2 倍になり、それに伴って売上
も導入前に比べ 2 倍に！
WS 導入は売上に繋がる大きな戦略の 1 つで
すね。







日々の業務の中で一番時間が掛かってしまう、出品作業。

転載作業の繰り返しや、１モールごとに登録作業をするのではなく、ワサビスイッチに

登録していただいた情報だけで、海外販売を含めた全てのモールに出品対応いたします。

出品だけでなく、ページ削除も価格更新もできて、ワサビスイッチだけで作業が完結！

導入後、1 日の出品数が 10 点から 40 点に増えました。
一度登録した商品についても、出品工数が減りました
し、価格設計の際も迷いが少なくなりました。スタッフを
増やしていないので、ワサビスイッチがその分働いてく
れてるんだと思います。





これまではリソースの問題から、1つのモールにしか
出店できていなかったのですが、ワサビスイッチ導入
後は、1つの在庫を4つのモールへ一括出品（併売）す
ることができました。各モールによって特色が異なる
ため、従来よりも売れる商品の幅が広がりました。

ワサビスイッチへ登録された商品は、各モールへの
在庫連携が可能です。
ECモールで受 注が入れば、他のモールやカートシ
ステムの在庫を自動で調整します。
ワサビスイッチの在庫数を同期させますので、キャ
ンセルなどで在庫数を 1 以上に戻した場合には、
各モールも在庫数が戻り、販売再開になります。
（ヤフオク・eBay の場合は、再出品になります。）

















基幹システムや別ツールをご利用の方については、「外部連携機能」

をご用意しております。

必要なデータを時間設定して、任意の FTP サーバーへエクスポート

およびワサビスイッチへのインポート操作が可能です。






