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沿⾰
1995年  株式��ラクーン�立
1998年  オンライン��問�開�
2002年  スーパーデリバリー開�
2006年  東�マザーズ上場
2010年  株式��トラスト＆グロースを����
      売掛保�事業開�
2011年  Paid 開�
2014年  事業⽤�賃保�、COREC開�
2015年  SDexport開�
2016年  URIHO開�
2016年  東�⼀�上場
2018年  持ち株��体制へ�⾏

会社概要
���  株式��ラクーンコマース
�在地  東�都中央�蛎��
�立   2018年11⽉
��金  3�円
代�   代���� 和久井�
株主   株式��ラクーンホールディングス100％��

事業内�   BtoB EC事業
サービス開� 2002年



メーカーと�界中のバイヤーを

つなぐプラットフォーム

SUPER�DELIVERY

国内バイヤー 約140,000社
海外バイヤー 約80,000社
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国内 131.5％
海外 132.0％
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システム利⽤料

取引⾦額の10〜15％
(SD�EXPORTご利⽤の場合+3%)�

�減制について
売上金�に�じて��⼿�料が減�される。
〜100万円→12%、100万1円〜500万円→10%、500万1円〜1000万円→8%、1000万円〜→7%（＋決�⼿�料3%）

料金体�



販路開拓
 

業務効率化
 

スーパーデリバリーが提�するソリューション



140,000�上

80,000�上

国内のバイヤー�員

��のバイヤー�員



国内バイヤー

関東
37%

関西
20%

中部
14%

九州・沖縄
13%

東北
5%

中国
5%

北海道
3%

四国
3%

関東
78%

関東以外
22%

※ギフトショ秋2021来場者データより、弊�にて�⼯��

ギフトショー来場者エリア毎の割合

※2021年4⽉決算時点での弊��員データより



・インテリアコーディネート

・ホームステージング

・リフォーム/リノベーション
・�泊/不動�/⼯��等

住宅関連業

⼩売業��の業�

・カフェ

・レストラン

・バー等

飲⾷業

・���

・ネイルサロン

・エステサロン等

サロン業



アジア
71%

北米・中南米
18%

ヨーロッパ
5%

オセアニア
5%

国内
57%

海外
43%

��バイヤー

国内/海外の割合 国別の会員数割合

※2021年4⽉決算時点での弊��員データより



��の��を�現

代⾦回収
売上代金はスーパーデリバリーが100％回�し、
⽉末�め�⽉末⽇までに⼀括でお��いたします。

スーパーデリバリー��（国内）に�るだけ。

その�の��発�の⼿�きは不�です。

海外配送はSDの国内倉庫まで

⾃動翻訳
�品ページは⾃動で英�に��されるので

翻�の必�はありません。



代金回�

100％

スーパーデリバリーの�員には当�より

売掛の枠を付�しています。当�独⾃の

代金回�のノウハウにより、�員�は購

�しやすく、���業�は��してお�

�いただける��を�えています。

国内�Paid、各種クレジットカード等
���各種クレジットカード、PayPal、
   TT決�



��配�

国内まで

スーパーデリバリーの国内��までお�

りいただければ、スーパーデリバリーが

��します。

その時に必�な書�の作成はスーパーデ

リバリーが代⾏し、�別な�易の知識も

不�です。



お��の流れ

受注後は商品を国内会員へ直送するだけ。
代⾦の回収はスーパーデリバリーで代⾏します。

受注後は商品を国内倉庫へ納品するだけ。
輸出および代⾦の回収はスーパーデリバリーが代⾏します。
輸出関連書類の作成も不要です。

国内 ��



�品情�は

⽇��で��

⽇��で��すれば、⾃動的に英�に翻

�され���売ページが作成できます。



お�立ち��例

取引先の選択

予約販売

メルマガ配信

⾃社販売ページに取引先を招待

キャンペーン機能



��先�択

��希�があった�員を1�つづ��し、
��するか、しないか�択することが�

来ます。

バッティングやブランドイメージを気に

されている�業�も��してご利⽤いた

だけます。

※���員の場�、国ごとの�売�制 の
みとなります。



予��売

在�が未�荷の�品を予��売できる��

です。

�品��の�期��が⾃由なため、

受�⽣��品や�⽰�にあわせて

先⾏�売�品として受�を�ることができ

ます。



キャンペーン��

期間��の��キャンペーンを��したり、

��の�員にむけて優待価�を��すること

ができます。



メルマガ

HTML形式のメールを�料で配�するこ
とができます。



⾃��売ページに

��先を招待

スーパーデリバリーの受�や����を、貴�が��し

たお��が利⽤できるサービスです。

���に24時間��できる��ツールとして提�できる
だけでなく、���の決�代⾏としてもお使いいただけ

ます。

システム利⽤料0％ですべての業�を代⾏します。
��で料金をいただくことはございません。



企業情報
担当者のお�前、ご��や��先

などの�業情�や、�料の�件な

ども��いただきます。

��に必�な作業
2�間〜1ヵ⽉

振込⼝座
売上をお��させていただく⼝�

をご��いただきます。

商品登録
1�品ずつ��する個別��または
�品情�をCSVで⼀括で��する
CSV��にて�品��を⾏ってい

ただきます。


