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※

大和心の商標として、本年1月から活用をしています。

創業者の𠮷田が母校である同志社の創立者、新島襄先生のことばから着想を得てこの言葉に致しました。
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１．大和心を立ち上げた会長の想い
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「良心的なメーカーの品質の良い商品を適正な価格で

皆さまにお届けしたい」

そんな思いで、総合通販の「大和心」を設立いたしました。

大和心では誠実で優良なメーカーとしか取引いたしません。

ときに偽物や粗悪品が届くこともある通販ですが、

弊社の商品は正規品のみ。

食料品から日常雑貨、家電、アパレル…とあらゆる商品を扱います。

注文はお電話一本で完了。もちろんインターネットからも

ご注文いただけます。

どうぞ皆さま、安心してご注文下さい。



１．大和心を立ち上げた会長の想い
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(1)会社概要
 会社名：株式会社大和心

 代表者：𠮷田 嘉明

 所在地：本社

〒105-0001

東京都港区虎ノ門2丁目2-1 住友不動産虎ノ門タワー

34階・32階・31階
電話：03-3224-3333

大阪支店

〒541-0053

大阪市中央区本町4-3-9 本町サンケイビル20階

電話：06-6732-8751

 資本金：300億円

 設立 ：2022年7月



(2)物流センターについて

【大和心流山物流センター】

（外観写真） （自動倉庫写真）

AutoStoreAS社の自動倉庫（延床面積8800坪、同
時に処理できるSKU数約10万件、ロボット台数
258台の日本最大規模）による、スピード配送を
実現した高速総合通販事業を行っております。

４

１．大和心を立ち上げた会長の想い



２．当社独自のマーケティングの戦略

①毎月、全国に新聞折込チラシを2,300万部配布しております。

②3ヶ月で1,000万部のミニカタログをDMにて配布しております。

③毎月、会報誌を約4万部配布しております。

④かぜとゆきの公式インスタグラム、YouTubeでも製品紹介。

５
新聞折込チラシ

会報誌

DM インスタグラム



新聞折込チラシ

（表面）

２．当社独自のマーケティ

ング戦略

毎月2300万部
各種新聞折り込み

6



新聞折込チラシ

（中面）

２．当社独自のマーケティ

ング戦略

毎月2300万部
各種新聞折り込み

７



カタログ

２．当社独自のマーケティ

ング戦略

3ヶ月1000万部
DM配布
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会報誌

２．当社独自のマーケティ

ング戦略

約4万部配布
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YouTube
Instagram

etc…

２．当社独自のマーケティ

ング戦略

YouTube

Instagram
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３．お取引に向けた基本システム

(１) 発注について

①すべて発注書を発行させていただき、全額買い取りでの対応を

実施して致しております。

②上代の5.5掛け(商品掛け率6割と広告費等手数料5％）が基本。

→超巨大通販会社と言われるA社・B社・C社・D社では6掛

けが常識で、そこに様々な名目で25％、ひどいところでは

それ以上の手数料を取っています。

→超高速通販を実現する為には物流センターに先行した大規模

設備投資が必要となりますが、弊社は自助努力により5％の

手数料範囲内で運営しております。
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３．お取引に向けた基本システム

(２)製品について

①基本は純日本製の商品のご提案をお願い致します。

→日本全国の良い商品を積極的にご案内したいと考えています

→日本製以外が全てNGという事ではございません

(３) お支払いについて

①基本は末締め翌月末払いの1ヶ月サイトの運用をしております。

→メーカー様のご要望に応じて、納品前の先払いの対応も

させていただいております
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３．お取引に向けた基本システム

(４)返品について

①納品時の受入検査で、ダメージ品に関しては交換をお願いして

おります。

②食品については1/3ルールを適用しており、該当に外れた

製造年月日の製品は交換をお願いしております。

例えば賞味期間180日の商品の場合、

製造から60日までに弊社の流山物流センターへ納品をして

頂くカタチとなります。
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３．お取引に向けた基本システム

(５) お客様への特典について

①食品は賞味期間1/3ルールを前提に、賞味期間に近づくほど

販売価格を安くする運用を導入しています。

→最大10％引きで賞味期間の2/3の日数までは販売し、最後は

アウトレット商品としての取り扱いをしております。

②まとめ買い割引として下記対応を実施しております。

・1万円以上2万円未満での購入 3％割引

・2万円以上3万円未満での購入 5％割引

・3万円以上の購入   7％割引

③2024年9月24日より全国一律送料無料（冷凍・冷蔵含む）
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４．中小機構様との協業によるエントリーについて

(1)大和心では、ジャンルを問わず日本のメーカー様の

 良い製品のご提案をお待ち致しております。

(2)エントリー方法や締切等については

 中小機構様より別途ご案内していただきます。

 →弊社にご興味をもっていただいたメーカー様は

 奮ってエントリーをお願い致します
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ご清聴ありがとうございました
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